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A MOOCA Ltda. é uma empresa que atua no Japdo e no Brasil, desenvolvendo projetos que
atravessam as areas de negocios e cultura de forma integrada. Por meio da curadoria e
comercializagdo de produtos japoneses, planejamento de eventos e agdes de PR, estratégias
de marketing e experiéncias de viagem ao Japdo, a empresa desempenha um papel ativo como
ponte entre os dois paises.

Sua representante reside no Brasil ha mais de 10 anos, com profundo conhecimento do
mercado local, instituigbes publicas e contexto cultural. Com experiéncia tanto em érgaos
governamentais japoneses quanto em empresas privadas na area de marketing e promocio,
consegue propor abordagens estratégicas com visdo equilibrada entre os setores publico e
privado.
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* Vinhos japoneses (vinho Koshu, vinho da provincia de Toyama)

 Condimentos japoneses (sal, shoyu, aonori [alga verde])

* Chas japoneses (sencha, matcha, hojicha, cha preto japonés
[wakocha]l, entre outros)

{3 Representante
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MOOCA& [Rl%&%L MOOCA Ltda.

E—mail: kyoko.hirano@mooca,jp
TEL: +55-11-97265-6454 (BR)
TEL: +81-80-8168-1862 (JP)

, Portugues, English, Espafiol (Basico)

EEFF5F Kyoko Hirano
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A MOOCA ¢ liderada por uma representante japonesa residente no Brasil,

que atua como diretora geral. A estrutura da empresa é flexivel, operando em

colaboragdo com parceiros no Japéo e no Brasil conforme a demanda de

cada projeto. Atualmente, a empresa mantém conexdes com cerca de 20

empresas e instituigées, incluindo operadores logisticos e varejistas.
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Principais Areas de Atuacdo:

* Suporte a internacionalizacdo de empresas japonesas no Brasil

* Promocio e comercializagio de produtos japoneses

* Organizacdo de eventos e agcdes de PR com parceiros institucionais

* Curadoria de viagens de luxo ao Japdo sob medida
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Em 2025, assumimos integralmente o projeto das trés provincias de Hokuriku
(Fukui, Ishikawa e Toyama), atuando em todas as etapas — desde a selegdo e
compra dos produtos locais no Jap3o, passando pela importacio, até a
negociacdo com pontos de venda e agdes de promogado no Brasil.

Exemplos de produtos comercializados: Shoyu, Dashi, sal, saqué, chés, etc.
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Vinhos japoneses

* Selecionamos cuidadosamente vinhos japoneses que carregam histérias
Unicas ligadas ao terroir de cada regizo.

e Com uma filosofia de vinificagdo minimalista de inspiracdo japonesa e o
conceito de “tradi¢do e inovagdo”, buscamos atrair tanto o publico
alinhado com valores sustentaveis quanto o segmento de luxo.

* Parcerias com sommeliers locais e eventos de divulgacdo em restaurantes
também s3o viadveis.
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Temperos (Sal e Molho de Soja)

* Estamos em busca de molhos de soja e sais de boa relagdo custo—beneficio,
com foco principal nos restaurantes japoneses da cidade de Sdo Paulo.
Nosso objetivo é oferecer produtos que combinem qualidade e preco
acessivel para atender & demanda crescente do setor gastrondmico japonés
local.
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Chés Japoneses

* Devido & alta demanda por matcha no Brasil, estamos avaliando novas
formas de ingresso nesse segmento. Além do matcha, ha também uma
demanda constante por outras variedades tradicionais como hgjicha e
genmaicha.
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